PM INTERNATIONAL

PM INTERNATIONAL K5t Anbieter
von hochwerligen patentierten
Nahrungserganzungsmittein und
Kosmetikproduklen, deren Her-
stellung nach GMP thachster
Pharmastandard; erfolgt. Das
Untemehmen hat senen Sitz in
Deutschland und ist inuber 25 Lan-
dJem vertreten, PM International AG ist 2002, 2003 und 2004
- als enziges Untemehmen m Direktvertrieh - als enes der
100 innovativsten Untemehmen Deutschlands op 1003
ausgezehnet worden. Im Jahr 2005 lag es n dieser Be-
wertung unter den funf besten Unternehimen,

Mit Premier
Yojislav Kostunica

P> Sie werden ab Oktober 2005 als Interna-
tional General Managerin fiir die Firma
PM International den osteuropdischen
Markt aufbauen. In welche Lander gehen
Sie und wie planen Sie den Markteinstieg?

Der Inhaber und Vorstand von PM Inter-
national, Rolf Sorg, hat sich entschlossen
nach dem groffen Erfolg im Westen, nun
auch die osteuropiiischen Mirkte zu er-
schlieRen. PM International ist eine der Top
100 fithrenden Unternehmen in Deutsch-
land. verfiigt aber ein erfolgreich organi-
siertes Vertriebsnetz und hochmoderne Pro-
duktionsstiitten. Ich bin dafiir verantwortlich
in ganz Ex-lugoslawien. Rumiinien, Weif-
russland. der Ukraine, Polen, ‘Ischechien.
der Slowakel, Ungarn und Moldawien ein
Vertriebsnetz aufzubauen und unsere Posi-
tion in Russland und Bulgarien zu stiirken.
Den Anfang werde ich mit Serbien und Mo
tenegro, Kroatien und Slowenien machen,
mit dem Ziel eine erfolgreiche Multilevel-
Marketing-Schiene zu implementieren.

Was heiRt das genau?

Zuerst muss ich das Management fur die
jeweiligen Linder rekrutieren und imple-
mentieren und gleichzeitig Repriisentan-
zen bzw. Tochtergesellschaften eréffnen.
Multilevel-Marketing bedeutet das Produkt
wird iiber mehrere Ebenen einer Vertriebs-
struktur an den Endkunden vermarktet.
Der Verkaufsdirektor baut Gruppen mit Re-
gionalmanagern auf. die Mitarbeiter re-
krutieren. die dann direkt verkaufen. Das ist
ein Job, der neben Fachwissen sehr viel mit
Kommunikation zu tun hat. Es geht darum,
Menschen zu motivieren.

Werden die Produkte von PM Interna-
tional fiir die Kunden in Osteuropa auch er-
schwinglich sein?

Wir bieten deutsche Qualitiitsprodukte
7u sehr fairen Preisen. Und wir sprechen al-
le Leute an, die sich fiir Gesundheit und
Wohlbefinden interessieren. Ich denke,
dass speziell den Frauen unsere Vertriebs-

Mit Frquen-oer
- In den Osten

Mariana Mill, M.A. iiber ihre neue Herausforderung als

JInternational General Managerin for CEE®, die osteuropdi-

schen Mdrkte mit qualitativ hochwertigen Gesundheits- und

Kosmetikprodukten zu erobern.

schiene zugute kommen wird, weil wir ih-
nen die Gelegtheit bieten mit dem Vertrieb
unserer Produkte zusiitzlich Geld zu ver-
dienen. Die Frauen in Osteuropa arbeiten
sehrviel, bekomimen aber verhiiltnismiiRiy
wenig bezahlt. Sie haben es nicht immer
leicht in den patriarchalisch gepriigten
Gesellschaften. Deshalb méchte ich sehr
stark mit Frauen zusammenarbeiten.
Was werden Sie in Thren Job einbringen?
Dieser Job ist eine Riesenherausforde-
rung. auf'die ich héchst motiviert zugehe.
Ich frene mich auf die Aufeabe uns eine
Top Positionen in diesen Miirkten zu er-
obern und aufzubauen. Mein $til ist eine
Mischung aus Fachwissen, Kenntnis der
verschiedenen Mentalititen, ausgezeich-
nete Fremdsprachenkenntnisse, ausge-
priigte Kommunikationsfihigkeit und die
stiindige Motivation der Mitarbeiter, Ich
arbeite zielorientiert, kompetent und of-
fen. AulRerdem kann ich auch meine gu-
ten Kontakte und Referenzen in den je-
weitligen Lindern miteinbringen.

CURRICULUM VITAE

MARIANA MILL wurde am 13,
August 1974 in Wien gebo-
ren. Sie studierte in England
Wrtschaftswissenschaften
und absolvierte das Master-
programm “Advanced Inter-
national Studies” an der Di-
plomatischen Akadermie in
Wien. Zahlreiche Auslands-
aufenthalte auf der ganzen
Welt runden ihre ,multikul-
turelle Personlichkeit” ab.
Nebenbei war sie als lournalistin tatig und moderierte
ihre eigene Femnsehsendung bei TV.Mada in Mailand mit
dem Titel ,In-Style by Mariana Mill". Im Zuge ihrer Tatig-
keit in der Medientranche konnte sie Kantakte z2u Opi-
nion-Leader auf der ganzen Welt knupfen. Sie interview-
te u.a. Karl Lagerfeld, Valentino, Roberto Cavalli, Yivian
Westwood und andere intemationale Beruhmtheiten aus
Showbusiness, Spart, Wirtschaft und Politik.

Mariana Mill mit
Zoran Djindjic
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